ALLEGATO B
PROSPETTO DI DETTAGLIO PREVENTIVI E SPESE
Intervento nel settore dell’Apicoltura - Regolamento (UE) 2115/2021
Azione F1 Promozione

Annualità 2026/2027
1. DATI DEL BENEFICIARIO
· Soggetto Richiedente (Forma Associata): __________________________________________________________________
· CUAA: __________________________________________________________________
· Rappresentante Legale (nome, cognome, CF) :
__________________________________________________________________

INDICAZIONI PER LA COMPILAZIONE

Il soggetto richiedente è tenuto a strutturare la propria proposta progettuale e il relativo prospetto economico articolandoli in Macro-Attività o Eventi specifici, da intendersi come unità funzionali e autonome del progetto (es. singola manifestazione fieristica o gruppo di esse, campagna di comunicazione digitale, ecc...). Ciascuna unità dovrà  trovare puntuale riscontro nella Relazione Tecnica allegata alla domanda (Allegato A).

I preventivi devono descrivere nel dettaglio le caratteristiche tecniche e tipologiche dei beni, in particolare, devono riportare:
-  carta intestata della ditta; 

- tipologia della fornitura;

- importo in euro (imponibile o comprensivo di iva in base alla specifica situazione del richiedente);

- data di formulazione e il periodo di validità;

- completi di timbro e firma del fornitore oppure documentati tramite la copia della PEC/mail di invio proveniente da un indirizzo di posta elettronica riconducibile alla ditta.
Indicazioni specifiche per importi e/o soglie particolari:
1. Soglia € 5.000,00: Per ogni fornitore di beni o servizi (esclusi i professionisti regolati al successivo punto 2) il cui compenso complessivo nell'ambito della Macro-Attività o Evento specifico superi la soglia di € 5.000,00 (IVA esclusa), è obbligatoria la presentazione di tre preventivi indipendenti e comparabili (imponibile o comprensivo di iva in base alla specifica situazione del richiedente).
2. Per prestazioni professionali: la soglia di € 5.000,00 deve essere calcolata su base aggregata (sommatoria degli eventi promozionali a cui partecipa) affidata alla singola persona/partita IVA. Pertanto, qualora il medesimo professionista presti la propria attività in più Macro-Attività/Eventi, il beneficiario è tenuto a presentare il raffronto dei preventivi qualora la somma dei compensi previsti nelle diverse attività superi il suddetto limite.

Quando si verifica tale condizione, è a discrezione del beneficiario presentare i preventivi per singola attività oppure complessivamente come somma delle attività previste nel programma di promozione.
3. Massimali: 

Personale addetto ad eventi fieristici e di degustazione (Hostess, steward, addetti stand): fino a  35 euro/h, max 350 euro/giorno;

· Consulenze specialistiche (Esperti marketing, relatori, professionisti): max 70 euro/h per max 8h/gg;
· Materiale promozionale: la spesa complessiva non può eccedere il 10% del totale della spesa ammessa per l’intero progetto;
· Analisi sul miele (Analisi chimico-fisiche e melissopalinologiche presso laboratori accreditati): sono ammissibili entro il limite massimo del 50% della spesa complessiva della Macro-Attività/Evento a cui sono collegate.

Compilare una tabella per ogni evento specifico o macro-attività prevista nella proposta progettuale.
Esempio nella definizione di tipologie di eventi o macro-attività:
· EVENTO: Partecipazione a Fiere/Eventi/Concorsi, comprensivo di affitto spazi, allestimento stand, personale addetto, trasporti, analisi chimico-fisiche, materiale promozionale, brochure...
· EVENTO: Campagne di Comunicazione Digitale comprensivo di realizzazione, implementazione di siti web, gestione canali social, campagne promozionali.
· Produzione di materiale promozionale e informativo (non collegato ad altre macro-attività): stampa brochure, realizzazione di materiale promozionale.
2. TABELLA DI COMPARAZIONE PREVENTIVI
TITOLO dell’evento o macro-attività: ____________________________
	PROGRESSIVO
	Tipologia di Spesa
	FORNITORE SCELTO (Nome e P.IVA/CF )
	Importo relativo al fornitore scelto (euro)
	DATI DITTA CONCORRENTE B (Nome e P.IVA/CF) 
	IMPORTO PREV. B 
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3. SCELTA DEI PREVENTIVI E DEROGHE
Il preventivo scelto è quello relativo all’offerta economicamente più vantaggiosa nell’ambito dei tre preventivi presentati. 
Deroghe all'obbligo dei tre preventivi: la scelta del preventivo diversa da quello più vantaggioso oppure l'acquisizione di un numero di preventivi inferiore a tre è ammessa esclusivamente nei seguenti casi eccezionali, da documentare obbligatoriamente nella sezione "Motivazione":
· Esclusività tecnica o titolarità di diritti: qualora il servizio sia gestito da un unico operatore (es. ente fiera esclusivista degli spazi, titolare di brevetto o per altri motivi di esclusività) o l’attrezzatura acquisita sia altamente specialistica e vi sia un unico fornitore disponibile nel mercato.
· Alta specializzazione della prestazione: qualora il professionista incaricato possieda competenze scientifiche o tecniche uniche e non sostituibili nel mercato di riferimento.

In tali casi occorre allegare alla domanda di aiuto: 
· dichiarazione nella quale si attesti l’impossibilità di presentare 3 preventivi, da parte del richiedente; 
· relazione tecnica giustificativa prodotta dal beneficiario relativa all’assenza di concorrenza per documentabili e specifici motivi, indipendentemente dal valore del bene e della fornitura, che dovrà contenere la descrizione dell’investimento, le motivazioni della scelta, oltre ad elementi atti a dimostrare che le alternative risultino più costose o a parità di costi meno efficaci, utili, sicure e/o non raggiungano gli obiettivi; oppure, dia atto dei motivi di assenza della concorrenza e dell’unicità del fornitore in quanto concessionario esclusivo del bene o del servizio. 
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4. VERIFICA DEI LIMITI PERCENTUALI E AGGREGATI 
	Tipologia Controllata
	Calcolo
	Esito 

	Incidenza Materiale promozionale
	(Totale costo materiale promozionale/ Totale Progetto) x 100
	______ % (Max 10%)

	Spese personale per singolo Professionista 
	Somma compensi per singolo professionista
	€ ______ (Max 5.000)

	Spese personale per singolo Professionista 
	Somma compensi per singolo professionista
	€ ______ (Max 5.000)

	Spese personale per singolo Professionista 
	Somma compensi per singolo professionista
	€ ______ (Max 5.000)


5. DICHIARAZIONI OBBLIGATORIE DEL BENEFICIARIO
Il sottoscritto, in qualità di Rappresentante Legale, dichiara sotto la propria responsabilità che:

1. I fornitori interpellati sono tra loro indipendenti e non sussistono rapporti di parentela (fino al II grado) o cointeressenza con gli organi di amministrazione del beneficiario.

2. La spesa non riguarda beni usati, automezzi o interventi di mera sostituzione.

3. L'attività promozionale non è collegata alla sponsorizzazione di uno specifico marchio commerciale o impresa.

Luogo e Data: ____________________

Firma del Rappresentante Legale: ____________________________________
